
Gebundelde kennis van 
ruim 120 jaar horeca 
ervaring staat voor je 

klaar
Lingedijk 43
4196 HA Tricht



In het kort
• Landelijke dekking

- 16 partners

• 2 kantoren

- Rotterdam & ‘s Hertogenbosch

• Netwerk van licentiepartners

- Echte vakspecialisten

Wij bieden jou de helpende hand op weg naar succes



Onze pijlers MAKELAARDIJ

ADVIES

FINANCIERING

Met onze pijlers helpen

wij een ondernemer om 

makkelijker, Rendabeler, zorgeloos

te ondernemen



Onze klanten
• Starters in horeca

• Bestaande horeca ondernemers

• Verenigingen/Sport

• Gemeente/Provincie

• Leveranciers in horeca

• Fabrikanten in horeca



Makelaardij
• Waardebepaling exploitatie

• Verkoopbemiddeling exploitatie

• Huurbemiddeling

• Koopovereenkomst

• Huurovereenkomst

• Pacht contracten



Advisering
• Startersbegeleiding

• Vergunningaanvraag

• Verbetering rendement/omzet

• Advies bestaande ondernemers

• Huur geschillen

• Leveranciers contracten



Advisering
• Mystery visits

• RI&E en Plan van Aanpak

• Vitaliteitsscan horeca

• Bemiddeling

• Begeleiding en Advies horeca management



Financiering
• Financiering aankoop exploitatie/overname

• Financiering onroerend goed

• Herfinanciering i.v.m. investeringen/schulden

• Schuldsanering



Voorbeelden diensten
• Verkoop & Waardebepaling

Exploitatie/onroerend goed

• Mystery visit

• Financierings overname

• RI&E horeca

• Startersbegeleiding

• Vergunningsaanvraag



Belangrijk voor :

club gevoel, sfeer, gezelligheid, binding

de Clubkas 

Sport en Horeca



Inkoop
▪ Brouwerij : bruikleen, indexering, sponsoring, vooruitbetaalde bedragen, binding, 

0.0, training

▪ Foodservice bedrijven : totaalpakket, bonus, inkooprijzen, vooruitbetaalde 
bedragen, binding, training, keukenapparatuur en oplossingen

▪ Koffie : apparatuur, bruikleen, servies, bekers, toebehoren, prijs, bonus

▪ Frisdranken : gezond, bonus by pass, advies



Verkoop
▪ Assortiment

▪ Prijs

▪ Zichtbaarheid



Gastheerschap
▪ Leden of gasten

▪ Medewerkers of vrijwilligers

▪ Aanbod en zichtbaarhied

▪ Schoon clubhuis/ kantine

▪ Tafels en bar uitstraling



Hulp en ondersteuning HAB 
Fase 1: Analyse & Inventarisatie 

▪ Doel: Inzicht krijgen in de huidige situatie 

Acties: 

● Gratis Intakegesprek met bestuur en horeca-coördinator van de vereniging.

● Horecaadviesbureau.nl voert een quick scan uit van: 

○ Omzet- en kostencijfers 

○ Inkoopstructuur 

○ Assortiments-aanbod 

○ Openingstijden en personeels/vrijwilligers inzet 

Resultaat: sterke/zwakke punten en quick wins in kaart gebracht



Hulp en ondersteuning HAB 
Fase 2: Verbeterplan opstellen 

Doel: Het formuleren van de verbeterpunten in concrete stappen 

Acties: 

● Samen met Horecaadviesbureau.nl ontwikkelen van een maatwerk optimalisatieplan, incl.: 

○ Gezond en winstgevend assortiment (inclusief lokale producten of sponsor aanbiedingen) 

○ Verbeterde prijsstructuur assortiment

○ Efficiëntie in inkoop

○ Slimme inzet van personeel/vrijwilligers

○ Mogelijkheden voor uitbreiding (bv. verhuur kantine, derde-partij events) 

○ Gasttevredenheid 

Resultaat: Een concreet actieplan met stappen en planning



Hulp en ondersteuning HAB 
Fase 3: Implementatie & Training 

Doel: Uitvoering van het verbeterplan 

Acties: 

● Horecaadviesbureau.nl begeleidt:

○ Inkoopoptimalisatie 

○ Aanpassing assortiment en marge-analyse

○ Trainingen voor vrijwilligers over gastvrijheid, upselling, hygiëne, etc.

Resultaat: Nieuwe werkwijze is ingebed en personeel/vrijwilligers zijn bekwaam 



Hulp en ondersteuning HAB 
Fase 4: Evaluatie & Bijsturing 

Doel: Winstgevendheid monitoren en bijsturen

Acties: 

● Horecaadviesbureau.nl voert na 3 en 6 maanden evaluatie uit:

○ Omzetgroei 

○ Bezoekers-/bestedingspatronen 

○ Personeelsinzet vs. opbrengsten 

● Plan bijsturen op basis van data 

Resultaat: Continu verbetertraject voor structurele rendabiliteit



Hulp en ondersteuning HAB 
Voordelen van samenwerking met Horecaadviesbureau.nl

● Jarenlange ervaring met (sport)horeca 

● Onafhankelijk advies 

● Breed netwerk van leveranciers 

● Praktische en rendementsgerichte aanpak 

Kosten: 

Fase 1 : Gratis gesprek op de club om mogelijkheden/kansen te inventariseren

Fase 2 : Regulier tarief € 1000,- . HAB sportkorting € 250,- = € 750,- Kosten vereniging € 750,-

Fase 3 en 4 : Regulier tarief € 1000,- . HAB sportkorting € 250,- = € 750,- Kosten vereniging € 750,-



Rotterdam 
Bergse Rechter Rottekade 1
3051 AB Rotterdam

's-Hertogenbosch
Wisent 12, 
5236 PX 

0900-1212123
info@horecaadviesbureau.nl
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